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Abstract

inceperea unei afaceri la domiciliu este o optiune excelentd pentru cei care cauta
flexibilitate n programul si mediul lor de lucru. Cu atat mai mult, cu cat noile
reguli de distantare sociala, cat si riscul contaminarii cu virusul SARS Cov -2
ne fortuiesc spre a lua cele mai potrivite decizii. Astazi, in lume, peste 72% din
afaceri sunt afaceri mici sau chiar foarte mici, fiind operate de proprietarii lor.
Deci, chiar siin calitate de solist fara orchestra este posibil sa incepeti o afacere
profitabila pe perioada pandemiei si, de ce nu, chiar sidupa, de la domiciliu. Exista
o varietate de afaceri pe care le poti desfasura de acasa si, datorita cheltuielilor
generale minime, majoritatea pot fi demarate destul de ieftin. Aceasta lucrare
va prezinta cateva dintre cele mai potrivite idei de afaceri la domiciliu pentru
antreprenorul modern si blocat in pandemie.

Am impartit ideile de afaceri la domiciliu in sapte categorii si le-am clasificat
costurile de pornire, nivelul de calificare necesar si potentialul de castig,
pentru a va ajuta sa decideti ce idee de afaceri este cea mai potrivita pentru
dumneavoastra:

» Afaceridigitale de arta si design

» Afaceri mestesugaresti de specialitate

« Afaceride ingrijire si ospitalitate

« Afaceri de ingrijire a animalelor de companie
» Afaceri de predare si instruire

» Afaceri de tehnologie

« Companii de scriere si editare
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GHID GENERAL DE
START-UP AFACERE




Acum, cd3 ati gasit ideea de afaceri sau inca ezitati, este bine sa va ganditi nu la
ce ,merge” in piata, ci la ceea ce se potriveste pentru dumneavoastra. inceperea
unei afaceri este mai complicata decat infiinfarea unei firme, iar despre asta vom
discuta pe parcursul acestei lucrari. O firma se poate infiinta astazi chiar online, cu
toate ca sfatul meu este sa apelati la un consultant. Acesta va va l[amuri care tip
de organizare juridica este mai potrivita pentru afacerea pe care intentionati sa o
porniti.

In continuare, aveti o etapizare a demersului construita sub forma unor pasi
care va vor asigura ca noua dvs. afacere este bine planificata, inregistrata
corespunzator si corecta din punct de vedere legal.

PASUL 1: Planificati-va afacerea

Un plan clar este esential pentru succesul ca antreprenor. Va va ajuta sa
identificati specificul afacerii dvs. si sa descoperiti cateva necunoscute. Cateva
subiecte importante de luat in considerare sunt:

Care sunt costurile implicate in deschiderea unei afaceri acasa?

Multe companii celebre astazi au inceput ,acasa”, fara angajati, chiar daca nu au
fost obligate de pandemie sa faca asta. Principalele cheltuieli in acest caz vor fi
calculatoarele si programele necesare pentru a va face treaba sau, de la caz la
caz, unelte si materii prime.

Este posibil sa aveti costuri suplimentare pentru dezvoltarea propriului website
si pentru materiale sau articole promotionale.

Chiar si cu toate acestea, este usor sa ne imaginam ca putem deschide aceasta
afacere dupa ce am cheltuit foarte putin. Amintiti-va doar cd, daca nu puteti
genera venituriimediat, ar trebui sa aveti o varianta de back-up suficienta pentru
a supravietui, pana veti avea un flux constant de venituri.

PASUL 2: infiintati o persoana juridica

Tnfiintarea unei entitati juridice de afaceri, cum ar fi un SRL, va protejeaza de
raspunderea personala in cazul in care afacerea dvs. este actionata in justitie.
PASUL 3: inregistra;i-vé la directia impozite

Va trebui sa va inregistrati pentru a plati o varietate enorma de impozite, inainte
de a va putea lansa efectiv afacerea.

PASUL 4: Deschideti un cont bancar de afaceri si un card asociat
la cont

Utilizarea conturilor de afaceri dedicate este esentiala pentru activitatea
intreprinderii dumneavoastra.
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Separati afacerea de activitatea personala. Atunci cand conturile dvs. de afaceri
sunt folosite pentru achizitia de bunuri personale si lucrurile sunt amestecate
(casa, masina si alte obiecte de valoare), sunt expuse riscului, in cazul in care
afacerea dvs. este declarata in insolventa, sa pierdeti totul.

Deschideti un cont bancar de afaceri

« Acest fapt separa activele dvs. personale de activele companiei dvs., ceea ce
este necesar pentru protectia activelor personale.

« De asemenea, faciliteaza depunerea contabilitatii si a impozitelor.

Obtineti un card de afaceri
« Acest lucru va ajuta sa separati cheltuielile personale si de afaceri, plasand
cheltuielile companiei intr-un singur loc.

« De asemenea, construieste istoricul creditelor companiei dvs., care poate fi
util pentru a strange bani si investitii ulterior.

PASUL 5: Porniti contabilitatea afacerii

inregistrarea diferitelor cheltuieli si surse de venit este esentiald pentru
intelegerea performantei financiare a afacerii dvs. Pastrarea inregistrarilor
exacte si detaliate simplifica, de asemenea, depunerea anuala a impozitelor.

Cea mai buna solutie este sa angajati o companie de profesionisti cu licenta

CECCAR, care sa va scuteasca de orice durere de cap prin hatisurile legilor si ale
ordonantelor financiare, aflate in continua miscare.

PASUL 6: Obtineti permisele si licentele necesare

Nerespectarea permiselor si licentelor necesare poate duce la amenzi grele sau
poate chiar sa va inchida afacerea.

Contract de servicii

in intreprinderile in care serviciile sunt furnizate pe o baza extins3 este adesea
instituit un contract de prestari servicii care sa descrie termenii si conditiile de
serviciu.

Companiile ar trebui sa solicite clientilor sa semneze un acord de servicii, inainte
de a incepe un nou proiect.

Astfel de acorduri clarifica asteptarile clientilor si reduc la minimum riscul de
litigii legale prin stabilirea termenilor si conditiilor de plata, a asteptarilor la nivel
de servicii si a drepturilor de proprietate intelectuala (cine va detine, in cele din
urma, proiectul).

Certificat de buna vecinatate

Companiile care isi desfasoara activitatea intr-o locatie fizicd necesita, de
obicei, un acord din partea proprietarului, a vecinilor si eventual a asociatiei de
proprietari, din care trebuie sa rezulte ca suntde acord cu desfasurarea activitatii.
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PASUL 7: Asigurarea personalului

Daca afacerea dvs. va avea angajati, este 0 sansa buna ca sa le platiti acestora
asigurarea de sanatate si de viata, acestea fiind deductibile din taxele pe care
oricum le-ati fi platit la stat.

PASUL 8: Definiti marca dvs.

Brandul dvs. este esenta a ceea ce reprezinta compania dvs., precum si modul
in care afacerea dvs. e perceputa public. Un brand puternic va va ajuta afacerea
sa se distinga de concurenti.

Cum se promoveaza o afacere

Calitatea muncii tale este cel mai bun mijloc de autopromovare. Aspectul pe
care il creati in logoul dvs., in website-ul firmei, in cartile de vizita si chiar si in
designul interior al biroului ce va fi vizibil, cu siguranta, online vorbeste foarte
mult despre capacitatile dvs., asa ca asigurati-va ca acordati esteticii din jurul
companiei atentia speciala pe care o merita.

Multi viitori proprietari de afaceriincep prin a lucra pentru prieteni si cunostinte
sau pentru alti profesionisti deja lansati. Daca acesta este traseul dvs., nu uitati
sa pastrati copii electronice ale celei mai bune lucrari, pentru autopromovare,
atuncicand o sa aveti posibilitatea sa va lansati propria afacere. Ar trebui sa aveti
un site web care sa va prezinte serviciile sau produsele in stilul dumneavoastra
original si sa va serveasca drept portofoliu atunci cand incepeti sa va promovati
afacerea.

Daca puteti obtine o relatie continua cu unul sau mai multi clienti, aceasta poate
fi o strategie buna pentru a va consolida pozitia pe piata. Parteneriatul cu un
profesionist mai experimentat poate fi un alt .picior in usa” pentru contracte,
care altfel nu ar fi disponibile pentru dvs.

Si, in cele din urma, stabiliti relatii excelente de lucru cu clientii si tineti evidenta
contactelor cu firmele potentiale clienti, chiar daca nu finalizati niciun contract
pentru moment.

Cum saii fac pe clienti sa revina

Definiti-va foarte exact. Ce fel de profesionist vreti sa fiti? Aveti de gand sa lucrati
superficial sau sa va consolidati pozitia? Exista un anumit sector de afaceri cu
care aveti experienta sau un interes?

Retineti ca pe masura ce dezvoltati afacerea, fiecare client este cel mai bun
agent de vanzari al dvs. Nu va fie teama sa-i cereti recomandari.

PASUL 9: Stabiliti-va prezenta pe web

Un site web de afaceri permite clientilor sa afle mai multe despre compania dvs.
si despre produsele sau serviciile pe care le oferiti. De asemenea, puteti utiliza
social media pentru a atrage noi clienti.
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AFACERI DIGITALE
DE ARTA $I DESIGN



1. AFACERI DE PROIECTARE GRAFICA

Aceasta afacere este ideala pentru persoanele cu talent si spirit artistic care
pot lucra independent, persoane ce comunica in mod eficient cu clientii, de la
distanta, pentru a se asigura ca indeplinesc cerintele acestora de proiectare.
Graficienii au, de obicei, o diploma in design sau intr-un domeniu conex, dar nu
neaparat.

Profesionistii in design grafic creeaza elemente vizuale care aduc valoare de
impact si acestea pot fi: flyere, anteturi, reclame, materiale colaterale de vanzari,
site-uri web, continut digital si practic toate celelalte tipuri de comunicari interne
si externe. Aceasta poate implica proiectarea logoului, alegerea fonturilor si a
suportului tipografic, selectarea si aspectul culorilor si imaginilor. Proprietarul
unui studio de design grafic ar putea lucra singur sau ar putea sa aiba alli
angajati care lucreaza, la randul lor, de acasa, pentru a putea aborda proiecte
mai mari si pentru a sustine intreprinderea creata.

Este afacerea potrivita pentru dvs.?

Proprietatea unui studio de design grafic este ideala pentru persoanele cu spirit
artistic care sunt abile Tn gestionarea esteticii modului in care clientii lor de
afaceri si organizatiile isi adreseaza diferitele piete, comunicand idei creative
si executand decizii de proiectare in mod independent, prin angajati sau prin
furnizori.

Ar trebui sa puteti lucra singur si intr-un mediu de colaborare pe masura ce
cresteti sau lucrati alaturi de clienti. Si trebuie sa va simtiti increzatori in ambele
lumi - de afaceri si de expresie creativa - deoarece munca dvs. se va intinde
peste ambele.
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